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“El prestamo gque tu negocio necesita”

Crédito de Negocios

El Banco de Credito BCP pone a tu
disposicion el Crédito de Negocios; la
solucion ideal para darle impulso a tu
empresa y hacer rendir tu inversion.

Nos dirigimos a:

Pequenas y medianas
empresas con ventas anuales
entre US$ 40 mil y US$ 300
mil.

Bancode Crédite » BCP )
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“La forma mas rapida y facil de obtener
dinero para tu negocio”

Puedes conseguir recursos para
capital de trabajo destinados a:

» Inventarios

» Compra de productos terminados.

» Compra de insumos 0 materia prima.

» Financiamiento de cobranzas.

» Y todo lo que puedas precisar para
darle impulso a tu negocio

Importe de préstamo:

Minimo: US$2.000
Maximo: US$ 20.000

Plazos: 3, 6,9, 12 meses
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Ventajas y Beneficios

» Cuentas con asesoria especializada de un Funcionario de Negocios y
un Analista de Campo.

» Podras realizar pre-pagos en el momento que consideres necesario.

» Te ofrecemos el servicio de Débito Automatico para el pago de tus
cuotas.

» Recibiras mensualmente un estado de cuenta que te permitira conocer
la situacion de tu crédito.

» Cuentas con un seguro de vida (desgravamen) que cubre el saldo de
la deuda en caso de fallecimiento y invalidez total o permanente.

» Cuentas con Banca por Teléfono, para consulta de saldos, ultimos
pagos e informacion basica sobre tu crédito. (24hrs al dia los 365 dias
del afno)

» Cuentas con Banca por Internet, para consulta de saldos y obtencion
de informacion acerca de nuestros productos y servicios.

Area de Marketing y Gestién de productos



Requisitos para el Solicitante

Edad

Minima: 25 afos
Maxima: 65 anos

Solicitud de crédito

Debidamente llenada y
firmada por el solicitante

Calificacion en el Banco y el garante

y SBEF
Normal (1) Presentar las siguientes
fotocopias:
» ClI

Respaldo Patrimonial

Propiedades o local » NIT de la Empresa

comercial; en su defecto un
garante personal que si
tenga respaldo patrimonial.

» Licencia de func.

» Pago del IVA de los
ultimos 6 meses.
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Condiciones del crédito

Antigledad del negocio: 2 afos

Garantias: Se exigiran para montos mayores a US$ 10 mil

Garante personal: Cuando cliente no acredite respaldo patrimonial
Cuando cliente es persona juridica: el del socio mayoritario.

Cobertura garantias
Garantias Hipotecarias: 50% del Valor Comercial

Garantias Liquidas: 100% de la garantia
Presentar:

» Flujo historico de los ultimos 6 meses.

» Estados financieros de la ultima gestiéon

» Estados de cuenta bancarios de los ultimos 6 meses.
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Te ofrecemos simplicidad para Re - Utilizaciones

Documentos

» Solicitud de crédito

» Documentos de Identidad ( titular y conyuge)

» Formularios IVA (6 ultimos meses) u otros que demuestren ingresos

» De haber sido atendido con Garante ( Documentos de identidad y Fianza)

Situacion de credito anterior

» Plazo de 3 cuotas: sin cuota por pagar

» Plazo de 6 cuotas: 1 cuota por pagar

» Plazo de 9 a 12 cuotas: 2 cuotas por pagat.

AS| DE FACIL!!
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Gracias...
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